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НАУКОЕМКИЙ  
БИЗНЕС  
В ЦИФРОВУЮ  
ЭПОХУ

Малый наукоемкий бизнес чрезвычайно востребован в мире как основа 
инновационной экономики, поскольку служит проводником между научными 
исследованиями и производством, быстро реагирует на рыночные изменения, 
берет на себя риски, неизбежные при коммерциализации передовых технологий. 
О том, как в Беларуси развивается высокотехнологичное предпринимательство, 
каковы его потенциал и перспективы, рассказывает Председатель 
Государственного комитета по науке и технологиям, доктор экономических наук 
Александр ШУМИЛИН.
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– В основном, когда мы гово-
рим о наукоемких и высокотехно-
логичных предприятиях, мы имеем 
в виду фармацевтическую промыш-
ленность, производство электрон-
ной, вычислительной и оптической 
аппаратуры, информационные тех-
нологии, а также научные исследова-
ния и разработки. Но это уже устояв-
шиеся секторы экономики, которые 
выделились по видам экономической 
деятельности. Сегодня под влиянием 
четвертой промышленной револю-
ции происходит процесс интенсив-
ной интеграции цифровых реше-
ний в сервисные отрасли экономики: 
медицину, образование, логистику, 
торговлю, юриспруденцию, рекламу 
и др. Запущена цепь новых преобра-
зований, обусловленных развитием 
технологий, формирующих Интернет 
вещей и Индустрию 4.0. Изменилась 
и базовая бизнес- модель коммерци-
ализации инновационных разрабо-
ток, к финансированию оригиналь-
ных проектов подключились бизнес- 
ангелы, венчурные фонды и частные 
инвесторы. Именно они дали жизнь 
еще одному бизнес- явлению совре-
менности – стартапам, когда фор-
мируются мини-коллективы под 
коммерчески перспективную идею, 
и при финансовой поддержке инве-
сторов она становится готовым сер-
тифицированным и запатентован-
ным продуктом, который выводится, 
как правило, на глобальный рынок.

Процессы количественных и каче-
ственных преобразований, связан-
ных с цифровой трансформацией, 
характерны и для инновационного 
сектора отечественной экономики. 
По данным бизнес- демографии, 
количество малых высокотехноло-
гичных и наукоемких предприятий 
в нашей стране увеличилось с 1960 
в 2015 г. до 2475 в 2019 г. В основном 
рост обеспечили микро- и малые 
организации. К примеру, в 2019 г. их 
было создано 593, из них 570 имели 
численность работников не более 10 
человек. Это яркое свидетельство 
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того, что малый наукоемкий 
бизнес чрезвычайно востребо-
ван. И, что важно, его отрасле-
вая структура мало чем отли-
чается от общемировых тен-
денций. Наибольшее количе-
ство новых компаний, около 
90%, появилось в секторе 
информационно-коммуника-
ционных технологий. Подоб-
ная ситуация вполне объяс-
нима, поскольку данный сег-
мент экономики наиболее 
доступен и прост с точки зре-
ния генерации новых идей, 
создания бизнеса, не требует 
существенных финансовых 
вложений. Основной ресурс 
в нем – интеллект и компетен-
ции. К тому же ИКТ – самое 
емкое направление для реали-
зации творческого потенци-
ала талантливых людей. А наша 
страна, как известно, зани-
мает довольно высокие пози-
ции в мире по качеству челове-
ческого капитала и уровню тех-
нической подготовки специа-
листов, а значит, и потенциал 
у отечественного малого нау-
коемкого бизнеса существенен.

– Что представляет собой 
правовое поле для создания 
и развития таких предприятий?

– Сегодня многие страны 
соревнуются друг с другом 
в создании для них наиболее 
благоприятных условий. Это 
обусловлено высокой мобильно-
стью трудовых ресурсов и пред-
принимателей в данном сек-
торе. В Беларуси самые смелые 
и прогрессивные подходы реа-
лизованы в рамках Парка высо-
ких технологий. Его резидентам 
предоставлен максимально бла-
гоприятный налоговый режим – 
освобождение от НДС и налога 
на прибыль, пониженные 
ставки по отчислениям в ФСЗН 
и низкий подоходный налог.

Помимо налоговых префе-
ренций резиденты ПВТ с 2018 г. 
имеют право структурировать 
инвестиционные сделки по наи-
более продвинутым механиз-
мам, в первую очередь меха-
низму конвертируемого займа, 
существенно упрощающему как 
процесс привлечения инвести-
ций в стартап, так и выход инве-
стора из проекта. Его импле-
ментация в правовую систему 
республики призвана улучшить 
условия создания и развития 
высокотехнологичных произ-
водств, и прежде всего в обла-
сти венчурного финансирова-
ния. Уже сегодня наблюдается 
резкое снижение доли венчур-
ных соглашений, структури-
руемых в иностранном праве. 
Если в 2017 г. в более 60% сде-
лок использовалось иностран-
ное право (самая популяр-
ная юрисдикция – англий-
ское право), то в 2019 г. его 
доля уменьшилась до 30%.

– Александр Геннадье­
вич, с какими трудностями 
сталки вается малый наукоем­
кий бизнес и как, по вашему 
мнению, их преодолеть?

– Хотя в нашей стране мно-
гое сделано для развития инно-
вационного предпринима-
тельства, есть и болевые точки. 
Малые предприятия с трудом 
идут в научный бизнес в силу 
недостаточной подготовки 
научно- технических результа-
тов организации- разработчика 
к практическому внедрению, 
высоких рисков и длительного 
периода окупаемости вложений, 
к тому же им не хватает опыта 
трансфера в реальное произ-
водство, управленческих навы-
ков. Существуют определенные 
сложности, связанные с оборо-
том объектов интеллектуаль-
ной собственности и их право-

вой защитой. Но, на мой взгляд, 
главной проблемой интенсив-
ного развития наукоемкого сек-
тора остается слабость инсти-
тута венчурного финансиро-
вания. На данный момент это 
основная причина, по которой 
множество белорусских стар-
тапов реализуется за рубежом, 
там, где легче довести идеи, про-
тотипы, пилоты до стадии про-
дукта и вывести его на рынок.

Надо сказать, это не только 
белорусская проблема, с такими 
трудностями сталкиваются 
многие европейские страны, те, 
где не сформировалась кри-
тическая масса крупного биз-
неса, готового вкладывать сред-
ства в высокорисковые про-
екты. К примеру, в Россий-
ской Федерации для ее решения 
были основаны государствен-
ные фонды и приняты про-
граммы венчурного инвести-
рования. Однако их эффектив-
ность вызывает вопросы. Пра-
вомерно ли вложение денег 
налогоплательщиков, кото-
рые собираются для решения 
общественно значимых про-
блем и задач, в рисковый биз-
нес? Тем не менее многие госу-
дарства идут по этому пути. 
В нашей стране также практи-
куется государственная под-
держка венчурных проектов, 
которые реализуются в рам-
ках деятельности Белорусского 
инновационного фонда, а также 
Российско- белорусского вен-
чурного фонда. Однако объ-
емы этих вложений нельзя 
назвать достаточными.

В ближайшее время пред-
стоит большая работа по соз-
данию условий, способствую-
щих наращиванию венчурного 
инвестирования организаци-
ями реального сектора эконо-
мики, а также по оценке сте-
пени дальнейшего участия 
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государства в инвестирова-
нии инновационных проектов.

– Что вы можете сказать 
об отечественном венчур­
ном рынке и его перспекти­
вах, особенно в свете приня­
тия новой Государственной 
программы инновационного 
развития на 2021–2025 гг.?

– В отличие от традицион-
ных механизмов поддержки 
инноваций, венчурное финанси-
рование подразумевает вложе-
ние капитала в молодые и зача-
стую высокорисковые проекты 
с высоким потенциалом их мас-
штабирования, разработку, 
внедрение и коммерциализа-
цию инновационных техноло-
гий и бизнес- моделей. Поэтому 
развитие и широкое исполь-
зование венчурных институ-
тов – важное условие активиза-
ции инновационной деятель-
ности и повышения конкурен-
тоспособности отечественных 
высокотехнологичных компа-
ний. Они приобретают особую 
актуальность в свете приня-
тия упомянутой программы.

Что касается текущего 
состояния венчурного рынка, 
то можно сказать, что он нахо-
дится в стадии становления, 
идет формирование его законо-
дательной базы. По итогам про-
шлого года в республике рабо-
тало 10 организаций, предостав-
ляющих поддержку стартапам. 
Среди них инвестиционные 
компании, акселераторы, сооб-
щество бизнес- ангелов и непо-
средственно венчурные фонды. 
В стране действует несколько 
частных инвесткомпаний, име-
ющих белорусские корни и ори-
ентированных на венчурное 
финансирование отечественных 
проектов: Haxus, Bulba Ventures 
и др. В отличие от общеприня-
того мнения, они не являются 

чисто венчурными структурами 
и в своей деятельности боль-
шей частью имеют крайне узкий 
отраслевой фокус, а их инвести-
ционная активность направ-
лена скорее на структуриро-
вание и реализацию внутрен-
него потенциала и компетенций 
самих учредителей- инвесторов.

Все более активную роль 
в отечественной венчурной 
отрасли стала играть сеть бело-
русских бизнес- ангелов Angels 
Band. В рамках этой иници-
ативы объединено свыше 80 
человек, которые потенци-
ально могут выступить инди-
видуальными или синди-
цированными инвесторами. 
Пока же роль Angels Band носит 
организационно- агитационный 
и образовательно- 
информационный характер. Что 
касается непосредственно вен-
чурных инвестиций, то за 2 года 
деятельности в рисковые про-
екты было вложено около 
0,7 млн долл. Понятно, что даже 
по масштабам нашей страны эта 
сумма крайне незначительна.

В апреле прошлого года под 
эгидой компании RocketDao 
начало свою деятельность еще 
одно организационное объ-
единение бизнес- ангелов – 
InvestClube. За несколько пер-
вых месяцев инициатива 
объединила более 50 бело-
русских и зарубежных инве-
сторов, которые профинанси-
ровали 4 белорусских стартапа 
на общую сумму 300 тыс. долл.

Однако мировая эконо-
мическая рецессия, вызван-
ная в том числе и вспышкой 
коронавирусной инфекции 
COVID-19, повлияла на объ-
емы венчурных вложений 
в нашей стране: они сократи-
лись в 2020 г. на 21,8%. Было 
заключено на 30–60% меньше 
сделок, чем в 2019 г. Исключе-

ние составили бизнес- ангелы, 
где наблюдался рост. И этот 
феномен объясним. Ведь 
бизнес- ангелы вступают в дело 
на предстартовой или старто-
вой фазе, когда денег на раз-
витие требуется сравнительно 
мало, и даже при высоких 
рисках потенциальная выгода 
может быть существенной. 
А уже рисковую стадию берут 
на себя венчурные фонды, 
которые разделяют риски неу-
дач со стартапом, а также уча-
ствуют в управлении и разви-
тии реципиента капитала. Все 
это не только содействует реа-
лизации существующего инно-
вационного и экономического 
потенциала национальной эко-
номики, но и формирует его.

Лидером по привлечению 
венчурного финансирования 
на белорусском рынке явля-
ется IT-сфера. В 2020 г. 85% вен-
чурных денег было привлечено 
IT-компаниями, что обуслов-
лено устойчивостью данного 
сектора к влиянию пандемии 
COVID-19, а также высоким 
спросом на IT-решения. Более 
того, ограничения, вызванные 
эпидемиологической обста-
новкой, привели к появле-
нию нового формата заключе-
ния венчурных сделок – дис-
танционного. Данная форма 
была апробирована в марте про-
шлого года, когда белорусский 
стартап StringersHub привлек 
500 тыс. долл. В качестве инве-
сторов выступили отечествен-
ная сеть бизнес- ангелов Angels 
Band, венчурная группа Starta 
Ventures и фонд Insta Ventures.

Дальнейшая работа по раз-
витию венчурного предпри-
нимательства в Беларуси 
будет заключаться не только 
в совершенствовании системы 
нормативно- правового регу-
лирования этой деятельности, 
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но и в налаживании благопри-  
ятной институциональной  
среды.

– Повышение конкурен­
тоспособности малого инно­
вационного бизнеса – клю­
чевой фактор активизации 
инновационных процессов. 
Какие меры планируется при­
нять, чтобы придать новый 
импульс этой деятельности?

– Основная идея государ-
ственной политики в вопросе 
поддержки конкурентоспо-
собности малых наукоем-
ких предприятий на ближай-
шие годы заключается в том, 
что государственные финансо-
вые ресурсы должны направ-
ляться на поддержку проек-
тов, основанных на отечествен-
ных разработках. В предыду-
щие годы в приоритете были 
трансфер зарубежных техно-
логий и импорт оборудования. 
Однако такой подход ока-
зался не самым эффектив-
ным с точки зрения обеспе-
чения конкурентоспособ-
ности белорусских произ-
водств. Согласитесь, тяжело 
конкурировать с теми стра-
нами, которые сами генери-
руют оригинальные техноло-
гические решения. Наиболь-
ший экономический эффект 
получает тот, кто владеет ими 
и первым выходит на рынок. 
Хотя вложения в инновации 
сопряжены с гораздо боль-
шими рисками, но они того 
стоят. Сложилась среднеста-
тистическая картина окупае-
мости инвестиций в иннова-
ции – треть средств теряется 
безвозвратно, столько же обе-
спечивает самоокупаемость 
или небольшую доходность, 
и еще треть приносит хоро-
шую прибыль, при этом только 
20% из них – очень высокую. 

Так что риски в конечном счете 
оправданы, и другого пути для 
получения высокой добавлен-
ной стоимости не существует.

– Какой вам видится роль 
технопарков в расширении 
спектра и сети наукоемких 
производств на новом этапе 
инновационного развития?

– Создание субъектов инно-
вационной инфраструктуры, 
к которым относятся техно-
парки, является одним из наи-
более эффективных инстру-
ментов по развитию сети нау-
коемких производств и инно-
вационной экономики в целом. 
Сегодня в Беларуси действует 
17 технопарков, сеть кото-
рых охватывает все области 
республики. Они стали стар-
товой площадкой для мно-
гих успешных инновацион-
ных предприятий, своеобраз-
ной «фабрикой» по производ-
ству и выпуску на рынок новых 
малых и средних компаний.

В последние годы показа-
тели технопарков растут. Это 
касается как увеличения коли-
чества их резидентов, со 128 
в 2016 г. до 219 в первом полу-
годии 2021 г., так и роста общей 
численности работающих 
с 1416 до 2994 человек соответ-
ственно. Положительная дина-
мика прослеживается и в объе-
мах выпуска товаров и оказания 
услуг резидентами технопар-
ков. По итогам прошлого года 
их выручка составила 198,1 млн 
руб., что почти в 3 раза выше 
показателя 2016 г. – 73,8 млн руб. 
Благодаря изменениям на зако-
нодательном уровне, а также 
регулярной работе по привле-
чению резидентов технопарки 
приобрели статус перспектив-
ной территориальной площадки 
инновационной экосистемы 
страны. Такие структуры и их 

филиалы созданы и действуют 
в Новополоцке, Пинске и Гор-
ках, ведется работа по их раз-
витию и открытию в Лиде, Боб-
руйске, Борисове и Молодечно. 
Технопарки занялись форми-
рованием собственной образо-
вательной и технологической 
инфраструктуры для оказания 
услуг своим резидентам на всех 
этапах инновационного цикла, 
инкубационных и акселераци-
онных программ, направлен-
ных на поддержку инноваци-
онного предпринимательства.

– Как вы оцениваете эффек­
тивность действующего меха­
низма управления и государ­
ственной поддержки техно­
парков и будет ли он меняться 
в ближайшие годы?

– Положительная динамика 
в этом деле достигнута благо-
даря последовательной реализа-
ции государственной иннова-
ционной политики Республики 
Беларусь, одним из направле-
ний которой является разви-
тие инфраструктуры в сферах 
научно- технической и иннова-
ционной деятельности. Система 
государственного стимулиро-
вания по ее поддержке вклю-
чает налоговые преференции

для технопарков при уплате 
аренды, налога на прибыль, 
на недвижимость, земель-
ного налога, а для резиден-
тов – налога на прибыль 
и налога при упрощенной 
системе налогообложения.

Также технопарки и их рези-
денты могут освобождаться 
местными Советами депута-
тов от уплаты налогов и сбо-
ров в местные бюджеты. Данной 
возможностью уже пользуются 
резиденты технопарков в Бре-
сте, Витебске, Гомеле и Горках. 
Кроме того, технопаркам пре-
доставлена возможность за счет 
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части налоговых льгот фор-
мировать собственные фонды 
инновационного развития 
и инновационной инфраструк-
туры на местах, направлять 
средства на реализацию инно-
вационных проектов резиден-
тов. Подавляющее большинство 
технопарков Беларуси имеют 
государственную форму соб-
ственности, и их материально- 
техническая база пополня-
ется в основном за счет госу-
дарственных ресурсов. С 2016 г. 
на данные цели было направ-
лено свыше 152 млн руб. С уче-
том опыта России и других 
стран перед нами стоит задача 
по привлечению частного капи-
тала в развитие инновационной 
инфраструктуры нашей страны.

Системную основу по регу-
лированию деятельности тех-
нопарков создает Государ-
ственный комитет по науке 
и технологиям. Им разрабо-
таны и утверждены методи-
ческие рекомендации по уста-
новлению размеров понижа-
ющего коэффициента к базо-
вым ставкам, применяемых при 
определении арендной платы, 
по вопросам использования 
средств фондов инновацион-
ного развития и многие другие.

– В декабре нынешнего года 
исполняется 5 лет с момента 
учреждения Российско­ 
белорусского фонда венчур­
ных инвестиций. Как себя пока­
зала новая модель коопера­
ции – инвестиционное товари­
щество, которое было создано 
Белорусским инновацион­
ным фондом и Российской вен­
чурной компанией? Каковы 
результаты этой работы?

– Эта структура функцио-
нирует с 2017 г. как классиче-
ский венчурный фонд. Его дея-
тельность регулируется Ука-

зом Президента Республики 
Беларусь от 25.03.2008 г. №174 
«О совершенствовании деятель-
ности Белорусского иннова-
ционного фонда» и Договором 
инвестиционного товарище-
ства от 21.12.2016 г. Фактически 
это совместный междуна-
родный фонд с государствен-
ными инвестициями. Финан-
сирование фонда осуществля-
ется российской и белорус-
ской сторонами на паритетной 
основе, его общий размер 
составляет 1,4 млрд рос. руб., 
и, согласно инвестиционной 
стратегии, указанные средства 
могут быть направлены на под-
держку белорусских и россий-
ских стартап- проектов, нахо-
дящихся на «посевной» ста-
дии и стадии «роста».

Если говорить о результа-
тах этой работы, то в качестве 
успешных примеров можно 
выделить четыре поддержан-
ных фондом проекта. В пер-
вую очередь это создание циф-
ровой банковской платформы 
APIBank. На ее развитие стар-
тап получил 120 млн рос. руб. 
По сути, APIBank стал «одним 
окном», через которое не только 
банк может работать с разными 
компаниями, но и компании – 
с разными банками через еди-
ный интерфейс. За первые два 
года партнерами платформы 
стали группа Газпромбанка, Ак 
Барс Банк, Альфа- Банк, Россель-
хозбанк, подписано соглашение 
с международной платежной 
системой VISA о стратегическом 
партнерстве с возможностью 
выхода на зарубежные рынки. 
На ее базе создан ряд других 
сервисов, в том числе вирту-
альный банк кэшбек- сервиса 
LetyShops, сервис для самозаня-
тых, который Альфа- Банк пре-
доставляет своим корпоратив-
ным клиентам, и другие про-

екты. Благодаря эффективному 
вложению венчурных инвести-
ций APIBank стал призером 
Visa Everywhere Initiative 2019 
и финалистом конкурса KPMG 
What the Tech 2019 в России.

Следующий проект – Агро-
ДронГрупп. Компания специа-
лизируется на разработке беспи-
лотных комплексов, методик 
и ПО для решения приоритет-
ных задач сельского хозяйства. 
Ее продукт – агродрон и уни-
кальное программное обеспе-
чение с научно проработан-
ной базой – позволяет полу-
чать данные для анализа полей, 
проводить мониторинг здо-
ровья растений, минимизиро-
вать тем самым затраты при их 
обработке химическими пре-
паратами, повышать количе-
ство и качество урожая, умень-
шать вредное воздействие пре-
паратов на здоровье человека. 
В проект было вложено 48 млн 
рос. руб. Продажи и пред-
продажи продукта осущест-
влены в Российскую Федера-
цию, Казахстан, Малайзию, 
Индонезию, Вьетнам, Индию, 
Канаду, Аргентину, Чили, Бол-
гарию. Важно подчеркнуть, что 
использование беспилотных 
летательных аппаратов в сель-
ском хозяйстве – очень пер-
спективное направление: если 
в 2016 г. его рынок оценивался 
в 800 млн долл., то в прогно-
зах до 2022 г. – 4,2 млрд долл.

Еще один прект – CINEMOOD  
(МУЛЬТиКУБИК). Средства 
были выделены на семейные 
портативные проекторы. У ком-
пании более 400 точек по их 
реализации. Заключены лицен-
зионные соглашения с такими 
контент- провайдерами, как 
«IVI», «Мульт», «Disney».

Фондом был профинансиро-
ван сервис RocketData, обеспечи-
вающий онлайн- присутствие,  
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БИЗНЕС-МОДЕЛИ НАУКОЕМКИХ ПРОЕКТОВ

помогающий маркетологам 
и собственникам бизнеса управ-
лять информацией о компании 
в Интернете и работать с отзы-
вами из единого интерфейса. 
Платформа была запущена 
в январе 2018 г., в конце того же 
года Российско- белорусский 
фонд венчурных инвестиций 
вложил в нее порядка 25 млн 
рос. руб. Сегодня RocketData – 
ведущий сервис Presence менед-
жмента в СНГ. Подобная сделка 
стала первой в истории нашей 
страны по вхождению венчур-
ного инвестора в капитал ком-
пании, которая впоследствии 
была структурирована по меж-
дународным юридическим стан-
дартам в национальном праве 
с использованием возможно-
стей Декрета Президента Респу-
блики Беларусь №8 «О разви-
тии цифровой экономики».

В целом же можно резюми-
ровать, что с созданием пер-
вого Российско- белорусского 
венчурного фонда начала фор-
мироваться отечественная 
венчурная экосистема. Важ-
ным шагом на пути ее ста-
новления может стать разра-
ботка венчурной программы 
c собственной институцио-
нальной конструкцией, обе-
спечивающей кооперацию 
человеческого, финансо-
вого и банковского капитала 
для реализации приорите-
тов инновационного разви-
тия страны на 2021–2025 гг.

– Расширению инновацион­
ной инфраструктуры уделено 
внимание и в новой Межгосу­
дарственной программе инно­
вационного сотрудничества 
государств–участников СНГ 
до 2030 г. Что получит малое 
наукоемкое предприниматель­
ство нашей страны от реали­
зации данной программы?

– Программа нацелена 
на повышение роли новых тех-
нологий, инновационных реше-
ний в экономике, создание боль-
шого числа собственных высо-
котехнологичных производств, 
которые могут коренным обра-
зом изменить ее отраслевую 
структуру, а также модели веде-
ния бизнеса, факторы конку-
рентоспособности. Помимо 
этого в ней зафиксировано, что 
новая цифровая и технологи-
ческая реальность приведет 
к изменению большинства эко-
номических и производствен-
ных парадигм, создаст благо-
приятные условия для коммер-
ческой деятельности в цифро-
вой среде значительной части 
населения, переместит многие 
услуги в виртуальное простран-
ство, потребует новых регуля-
торных норм, ориентирован-
ных на малый и средний бизнес.

Программа позволит обе-
спечить отработку механизмов 
государственной поддержки 
инновационной сферы, ее коор-
динацию, расширить круг инно-
вационно активных компаний, 
в том числе малых наукоемких, 
повысить привлекательность 
инновационной деятельно-
сти для молодых ученых и дру-
гих специалистов, а также снять 
многие вопросы, а именно низ-
кий уровень стратегического 
планирования в сфере иннова-
ционного развития, недостаточ-
ную эффективность и коопе-
рацию малого и среднего пред-
принимательства. Для этого 
в рамках третьей задачи про-
граммы «Развитие инфраструк-
туры научно- технического, про-
мышленного и инновационного 
сотрудничества» содержатся 
пункты, касающиеся возможно-
сти поддержки инновационного 
научно- технического и высо-
котехнологичного бизнеса.

Механизмами реализа-
ции названы вовлечение в мас-
штабные коммуникации 
всех заинтересованных сто-
рон – органов государствен-
ной власти, институтов разви-
тия, предприятий, в том числе 
малых наукоемких, обеспече-
ние в установленном нацио-
нальным законодательством 
порядке организационной, эко-
номической и иной поддержки 
инновационной деятельно-
сти, а также малого и сред-
него предпринимательства.

Осуществляемые в рам-
ках программы инициативы, 
мероприятия и проекты обе-
спечивают последователь-
ную, всеобъемлющую и про-
зрачную систему эффективного 
и согласованного международ-
ного инновационного, научно- 
технического и промышлен-
ного сотрудничества, поощряют 
участие в нем широкого круга 
исследователей, инженеров, уче-
ных, бизнес- структур. Все клю-
чевые инициативы программы 
в той или иной степени направ-
лены в том числе и на под-
держку и развитие малого нау-
коемкого предпринимательства.

Реализовав ее страны СНГ 
значительно продвинутся 
в своем инновационном раз-
витии и, несомненно, полу-
чат синергетический эффект. 
А главное, будут восстанав-
ливаться кооперационные 
связи и объединяться уче-
ные, предприниматели, инже-
неры для решения глобаль-
ных задач человечества.

Жанна КОМАРОВА


